SU entrevista

ANTONIO JUNTO A SUS CIP
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SU entrevista

) Desde alli, emprendio un viaje sin
retorno junto a sus padres Teresa y
Cataldo, y sus hermanos José y Alfredo.
Como tantas otras familias, cruzaron el
Atlantico rumbo a Buenos Aires, esca-
pando del desconsuelo de la guerra y la
hambruna. Llevaba sus dos unicos teso-
ros: una bicicleta y un reloj que le habian
regalado sus tios. Susueno eradejaratras
el horror y venir a “hacerse la America”,
una posibilidad segura, segun los dichos
de Sisina, su hermana mayor, que habia
llegado a la Argentina dos anos antes.
El chico campesino rapidamente echo
raices. Conocio a Fulvia, su companera
de vida, y trabajo duro desde el primer
instante. Fue vendedor de aranas, de
ropa, almacenero, hasta que el destino
puso en su camino una vieja fabrica de juguetes a la que le dio
nueva vida.
“Siempre me interesé que los chicos, ademas de jugar, pudieran
aprender algo”, sentencia. Su obsesion: los ladrillos para armar.
Esos que logran que padres e hijos vivan momentos unicos al
construir algo juntos. Por eso fue al rescate de los emblematicos
Rasti, una tarea en la que lo acompaifaron sus hijos Daniel, Fa-
bian, Sergio, Gabriel y Sabrina. El circulo se cerrd y Antonio, el
hombre con alma de nifio, se sienta tranquilo a contar su historia
de cinco décadas al frente de una empresa familiar que fue crecien-
do y capeando temporales segtin el humor de las economias.
¢Qué sintié cuando tuvo que dejar su tierra natal?
Era tal el entusiasmo por reencontrarnos con mi hermana Sisina
que hacia dos afios que habia emigrado y las ganas de emprender
una nueva vida en esa Argentina tan prometedora, que pese a los
llantos de mis padres, parientes y amigos que nos despedian, no re-
cuerdo haber sentido tristeza ni haberllorado al alejarme de mi pue-
blo. Pero cuando el barco empezo a alejarse del puerto de Napoles,
cuando la voragine de la partida se habia aplacado, alli lloré y mucho.
Dejaba el inico mundo que habia conocido hasta entonces.
¢Qué esperaba encontrar en la Argentina?
Trabajo para mi padre, mi hermano y para mi. Realmente eralo tini-
co que esperaba ylo encontré. Los primeros meses fuimos a vivirala
casa de mi hermana en Hurlingham a quince cuadras de la estacion
del ferrocarril Urquiza. Quince cuadras de tierra, sin
iluminacidn y sin colectivo. Era como cruzar el de-
sierto, iy ni hablar cuando llovia! A los pocos meses,
mis padres que habian vendido lo poco que tenian
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viejo de San Lorenzo de Almagro.

“Por sugerencia de una tia, con el pri-

mer sueldo compré una olla a presiéon Marmicoq para mi madre. En
ese trabajo s6lo estuve tres meses. Luego entré a trabajar en un impor-
tante negocio de ropa de la calle Santa Fe en Puente Pacifico, Eduar-
do Sport. Ese puesto marco mi destino porque me di cuenta de que me
desenvolvia bien, que podia. Entonces me dieron ganas de emprender
mi propio negocio, de independizarme, de crecer. Asi fue gue cuando se
presento la posibilidad, con mis hermanos juntamos los ahorros que
teniamos y compramos una fiambreria”.

¢Cémo pasan de la fiambreria a los juguetes?

Luego de tres afios, como en la fiambreria los domingos vendiamos
pastas frescas, se nos ocurrio comprar una fabrica de pastas. En ene-
ro de 1965, con mis hermanos salimos con el diario bajo el brazo, fui-
mos a ver unaen el barrio de Liniers. Pero estaba
abandonada y con maquinas muy viejas. El aviso
que le seguia era de una fabrica de plasticos gu

producia juguetes. Como quedaba cerca fuimo:

en el pueblo natal, compraron una hermosa casa a M &) h ermanos y a curiosear. Era de una pareja mayor que quer!
estrenar en el barrio de Villa Lugano, sobre una de . vender porque ya no podian seguir atendi
las pocas calles asfaltadas y por la que pasaban dos y Op ustmos su negocio. Era una pequena y rudimenta
colectivos. Alli vivi hasta que me casé. E,'Sﬁl erzo, sd Crl:ﬁ C i 0 fabrica de juguetes, con un taller y un locs

i fondo. Nos explicaron que fabricaban juguel
PFUHQFOS paSOS paszon articulos de Navidad, de carnaval y de lil

Antonio consiguié su primer empleo al mes de ha-
ber llegado de Italia en una fabrica de arafas para
iluminacion sobre avenida La Plata, frente al estadio
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Cuando con mis hermanos vimos con
esas maquinas y matrices salian formas
jetos, como por arte de magia, nos miram
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con la misma alegria que sienten los
chicos cuando abren un regalo. Habia
autitos, avioncitos, camiones, alcancias,
sonajeros, castanuelas. Lo adquirimos,
nos dedicamos a mejorar las matrices y
a comprar maquinaria.

¢Como obtuvieron la inversion?
Necesitabamos financiar una parte y
ni siquiera sabiamos dénde quedaba el
banco. Entonces ademas de poner los
ahorros de toda la familia le pedimos un
préstamo a un paisano amigo, Carmelo
Coppola. Asi lo hicimos y de inmediato
€l creyo en nosotros y tuvimos el crédito
que necesitabamos a tasa cero, sin garan-
tia y sin vencimiento. En este empren-
dimiento, especialmente en los inicios,
mis hermanos y yo pusimos esfuerzo,
sacrificio y pasion. Para ser empresario
puede faltar capital, capacidad o espacio,
lo que no puede faltar es la mentalidad emprende-
dora. Eso nos llevo a aprender rapido. En un afio en-

do sirvio para renovarnos, forjar vin-
culos comerciales y sacar nuevas ideas
Luego con el fin de la convertibilidad a
principios de este siglo, fue imposible
seguir importando. Ya con todos mis
hijos incorporados a la empresa, rei-
niciamos exitosamente la fabricacion
nacional. Ellos redisenaron vy crearon
productos, marcas, packagings. Ademas
de recuperar la marca Rasti inaugura-
mos una planta de 8000 metros con mas
de sesenta empleados. Pudimos mante-
nernos a flote a pesar de los temporale
Mis grandes suenos fueron: la familia v
el trabajo. Cuando logre la familia que
tengo, esposa y cinco hijos, me senti el
hombre mas dichoso del mundo. Le di
gracias a Dios y a Fulvia, mi esposa, que
fue y es la gran artifice de todo lo logra-
do. El legado mas importante que deja-
remos para nuestros hijos y nietos es la certeza
de que con trabajo, esfuerzo, honradez y perse-

¥

tre los juguetes, la fiambreria y el sueldo de mi padre E Sm i ( Z ma de verancia, todo es posible.

cancelamos la deuda y devolvimos el préstamo. , ) ¢Qué aprendio de los nirios después de tantos
" anzgrante Za que arios de fabricar juguetes?

Crecer a pesar de todo . . Que son felices con mucho menos de lo que los

En la década del 70, la fabrica de Dimare ya se habia meilin Sp lra mayores nos imaginamos.

mudado a un taller de 300 metros y habia adquirido
nueva maquinaria.

¢Como se despertd su obsesion por los ladrillitos
para armar?

Me llego el comentario de que querian vender las matrices y la mar-
ca Rasti, pero se me vino el mundo abajo porque pedian muchoy no
contaba con tanto dinero. Mi obsesion por Rasti venia de la década
del 70 cuando apareci6 en el mercado y fue furor en las jugueterias
por su calidad y su nivel de innovacion. Fue el primer juguete de
construccion en tener motores y luces a pilas. Fabricar ladrillitos
para armar significa entregarles a los chicos un sistema de elemen-
tos para que ellos se armen sus propios juguetes. Tal vez lo veo asi
porque es mi alma de inmigrante, de querer progresar, construir
mi propio futuro, la que me inspira. Quiero estimular a los chicos
y generar futuros creativos y constructores de sus vidas y de una
Argentina mejor. En la apertura economica de Martinez de Hoz, a
mediados de los 70, se dejo de vender todo lo que antes te sacaban
de las manos, y para revertir esa situacién lanzamos la
primera linea de ladrillitos, Plastiblock, para com-
petirle a Rasti. Increiblemente eso nos hizo crecer

y nos permitié incursionar en la exportacion a va-
rios paises. Con la apertura econémica de los
90 tuvimos que tapar las maquinas y las
matrices y convertirnos en impor-
tadores. El corazon de fabri- R
cante lo tuvimos que
dejar hibernando.
Pero salir al mun-
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Pacto entre paisanos
Lasolidaridad fue unade las principales caracte-
risticas de los grupos de inmigrantes que llegaron a nuestro pais. Ve-
nian de los mismos horrores, viajaron en los mismos barcos, sentian
la misma nostalgia, hablaban los mismos dialectos. Rapidamente
comprendieron que mantenerse unidos era la mejor forma de pros-
perar sin tanto desamparo en un pais ajeno, lejano y desconocido.
Antonio Dimare lo sabe muy bien. Varias veces en su historia de
progreso, sus paisanos italianos fueron socios y aliados estratégicos
para alcanzar sus suenos.
“Durante tres arios guardamos en secreto el operativo retorno de la
marca. La unica referencia que teniamos era que estaban en Brasil.
Un colega, también italiano, en una exposicion del juguete en San
Pablo descubrio que las matrices estaban en Blumenau, en un depo-
sito abandonado de la textil Hering. Por suerte, el duerio de Hering
también era italiano. Tras dos aros de arduas negociaciones
Jinalmente logré comprar las matrices. Cuando lle-
garonalaempresa me senti feliz como un nifio que
deseo un juguete durante 30 arios. Sin embargo,
el dia del lanzamiento, me sorprendio la
repercusion que tuvo en los medios.
Hasta ese momento creia que
solo yo tenia esa obsesion
por los blogues de Rasti, sin
embargo habia un club
de fanaticos de la
marca”. ®




